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Расписание курса «Прогнозирование продаж в системе Forecast Pro» 

 

Первый день 

 

Время Этап Описание 

10:15 Введение Процесс Операционного планирования 

S&OP. Цели и задачи. Процесс Demand 

Planning. Обзор систем прогнозирования.  

11:15 Кофе брейк   

11:30 Подготовка и очистка 

данных 

Подготовка данных для загрузки. 

Методы очистки и корректировки  

исторических данных. 

13:00 Обед   

14:00 Прогнозирование продаж в 

многопродуктовом бизнесе 

Понятие иерархии. Агрегация и 

распределение. Кластеризация данных. 

Изменение иерархии. Фильтрация. 

15:15 Кофе брейк   

15:30 Методы прогнозирования Классификация методов. Методы в 

системе Forecast Pro. Автоматический 

режим построения прогноза. Оценка 

прогнозных моделей. 

17:45 Завершение Ответы на вопросы. 

 

Второй день 

 

Время Этап Описание 

10:15 Краткий обзор первого дня Обзор предыдущего дня. Ответы на 

вопросы. 

11:00 Кофе брейк  

11:15 Событийное 

прогнозирование 

Цели и задачи. Методы событийного 

прогнозирования  в системе ForecastPro. 

13:00 Обед   

14:00 Прогнозирование новых 

товаров 

Подходы и методы. Методы в системе 

ForecastPro. 

15:15 Кофе брейк  

15:30 Экспертная корректировка 

прогнозов 

Ручная корректировка. Блокировка 

значений. 

16:15 Дополнительные 

возможности системы 

План/факт анализ. Работа в команде. 

Изменение единиц измерения. 

Демонстрация процесса планирования. 

17:45 Завершение Ответы на вопросы. 

 


